Definiendo los Terminos

Un life settlement es la venta de un seguro
de vida a otra persona o compaifiia a cambio de
dinero en efectivo.

Un life settlement provider es la persona o
compafiia que se convierte en el nuero duefio de
la poliza a cambio de un pago hecho al vendedor.
El comprador se convierte en duefio de la pdliza,
debera dar los pagos cuando sea establecido y
eventualmente cobra el beneficio completo del
seguro de vida de la compaiiia aseguradora.

El life settlement broker es la persona o com-
pafiia que representa al vendedor de la poliza y
hace ofertas. Al broker se le paga una comision
por el comprador si la venta se completa.

Preguntas
*  Necesito proteccion de seguro de vida?

e Calificare para una nueva péliza de segoros
en futuro?

*  Sivendiera mi poliza, como decidiran cuanto
dinero en efectivo puedo obtener?

*  Esun empleador u otra poliza de grupo? Si
lo es, necisito su permiso para venderlo?

e Puede la poliza ser revendida?

e Tendran los inversionistas informacion es-
pecifica acerca de mi mi familia o mi estatus
de salud?

*  Podran el broker o la compaiiia a la que pla-
neo vender hacer negocios en mi estado?

Alerta al Consumidor

Si le piden invertir o comprar un life settlement,
le recomendamos que se comuniqué con el departa-
mento de seguros de su estado para saber mas acerca
de los riesgos.

Si usted no tiene enfermedad una enfermedad
que amernaze con su vida y esta interesado o vender
su poliza de seguro de vida, usted debe comunicarse
con el departamento de seguros de su estado para
mas informacion.

Si usted ha sido contactado por alguien que
quiera comprar su poliza y la ha vendido inmediata-
mente, usted debe comunicarse con el departamento
de seguros del estado. Es posible que usted ha sido
participe de un fraude.

Cheque con Su Estado

Comuniquese con este departamento para ob-
tener una copia de esas regulaciones.
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Entendiendo Life Settlements

Un life settlement es la venta de un
seguro de vida a una tercera persona. El
duefio de la poliza de seguro de vida
obtiene dinero en efectivo por la poliza. El
comprador se convierte en el nuevo duefio y
beneficiario de la poliza del seguro de vida,
paga los pagos y cobra el beneficio cuando
el asegurado muera.

La gente decide vender su seguro de
vida por muchas razones. Las mas comunes
son reducer la tarifa y obtener efectivo para
los gastos.

Un life settlement podria o no ser la
opcion correcta para usted. El Departamento
de seguros de su estado y la Asociacion
Nacional de Seguros Comisionados (NAIC)
siglas en Ingles estan preocupados porque
muchos clientes podrian no entender life
settlements. Por favor continue leyendo
antes de hacer cualquier decision.

Conozca Sus Opciones

Antes de entrar en life settlement
transaccion, usted debe:

Contactar a su agente de seguros o
compaiia para mas informacion de life
settlement.

Consulte a su propio consejero
financiero que conozca sus necesidades
financieras.

Contacte el departamento de seguros de
su estado para informacion de las leyes
vigentes.

Considere Todas Sus Opciones

Averigue si tene dinero en efectivo
en su poliza de seguro de vida. Usted
podria usar su dinero en efectivo.
Usted tambien podria usar su dinero en
efectivo para sus necesidades inmediatas
y mantener su poliza vigente para sus
beneficiarios.

Usted tambien podria usar su dinero
en efectivo como seguridad para un
prestamo en un instituto financiero.
(Banco).

Revise otras fuentes de efectivo que
cumplan con sus necesidades financieras
a un bajo costa que un life statement.

Otras Consideraciones

Contacte a un consejero professional
de impuestos. Averigue sus
implicaciones de impuestos. No
todos los procedimientos son libres
de impuestos.

Sepa que lo que procede esta sujeto a
los reclamos de cualquier creditor.

Averigue si usted perderia cualquier
asistencia publica como estampillas
de comida o Medicaid si usted
vecibe dinero en efectivo.

Entienda que le sera requerido
proveer cierta informacion personal
y medica.

Tips Para El Cliente

Entienda como trabaja el proceso
y cunado las diferentes etapas
pasaran.

Decida cuando render su poliza
directamente a un life settlement o
pidale a un settlement broker que
haga la comparasion de la compra
por usted.

Si usted no usa un settlement
brokedr, haga la comparasion usted
mismo.

Usted no tiene que aceptar ninguna
oferta de life settlement.

Revisa todas la solicitudes
para exactitude, especialmente
informacion acerca de su historial
medico.

Sea honesto en sus respuestas.

Averigue si la ley estatal permite
deshacer la venta durante cierto
periodo de tiempo. Usted puede tener
derecho a cambiar de opinion.

Si usted tiene ese derecho, usted
debera regresar el dinero que reabid
y las tarifas que el comprador

pago.

Entienda que informacion el
comprador tiene que saber para
comprar su poliza, y quien mas debe
saber esa informacion.




